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Mit acht Tipps zur perfekten Wohnung!
Perfekt vorbereitet sitzt er einem gegenüber, Christian 

Schmid, Inhaber von Schmid Immobilien. Er weiß 

warum – schließlich ist eine gute Vorbereitung auch 

essentiell für die erfolgreiche Wohnungssuche! 

Schmid selbst bietet das ganze Paket: Er ist klassischer 

Makler, Projektentwickler und neuerdings auch 

Bauträger. 

D as erste Bauträger-Projekt von Schmid Immobilien ist ein Neubau 
am Nagolder Gerichtsplatz neben dem Waldhorn. Wohnraum 
schaffen ist nicht nur hier in der Stadt ein wichtiges Thema. Es 

gibt nach Einschätzung von Christian Schmid weit mehr Interessenten 
als� :ohnµ�lche�� das� merke� man� auch� an� der� PreisentwicklunJ.� Doch�
es� sei� durchaus� m|Jlich�� eine� :ohnunJ� ]u� �́nden� -� mit� etwas� Geduld.�
Diese acht Tipps fördern nach Einschätzung des Maklers den Erfolg:
 1. Alle Kanäle nutzen�¹+eute�ist�es�wichtiJ��wirklich�alle�.anlle�]u�nut]en.�
Allein der Besuch beim Makler reicht nicht mehr aus. Insbesondere soziale 
Medien und Immobilienportale sind unverzichtbar geworden. Gerade die 
Nagold-Gruppe auf Facebook ist mittlerweile eine Immobilienbörse. Das 
Jeht�so�schnell.�.aum�ist�eine�An]eiJe�einJestellt��hluIen�sich�.ommentare�
und Nachrichten. Wenige Stunden später ist die Wohnung weg.“
 2. Selbst aktiv werden „Man muss bei der Wohnungssuche selbst aktiv 
werden:� Gesuche� in� so]ialen� Medien� einstellen�� %ewerbunJen� schreiben��
Belohnungen aussetzen... Auch sollte man sich ein Stück weit selbst verkaufen 
k|nnen�� denn� die� :ohnunJssuche� ist� wie� ein� -obinterview.� NaJold� ist�
mittlerweile�sehr�beliebt��weil�es�einIach�ein�sch|nes�Stldtchen�Jeworden�ist.«�
 3. Geschwindigkeit�¹Noch�vor�einiJen�-ahren�hatte�man�Auswahl��konnte�
sich� IünI� :ohnunJen� anschauen�� eine� :oche� Zeit� nehmen� und� dann�
zusagen. Funktioniert heute nicht mehr. Man muss sich schon überlegen: 
Was brauche ich? Was suche ich? Und nach der Besichtigung unglaublich 
schnell zusagen. Wenn ich morgens attraktive Mietwohnungen in Portalen 
einstelle�� nehme� ich� sie�oIt�mittaJs�wieder� raus��weil� ich� ]u� viele�AnIraJen�
habe.�:er�erst�abends�sucht�� �́ndet�diese�:ohnunJen�schon�Jar�nicht�mehr.«�
 4. Vorbereiten� ¹:er� es� bis� ]um� %esichtiJunJstermin� schaIIt��
sollte� sich� im� IdealIall� vorbereiten.� Gehaltsnachweis�� m|Jlicherweise�
SelbstauskunIt� der� SchuIa� -� einIach� die� Eckdaten�� die� der�Makler� ohnehin�
Irüher� oder� sSlter� abIraJt.�:er� Jut� vorbereitet� ist�� hat� bessere� Chancen.�
:enn� ich� JenuJ� Auswahl� habe�� mache� ich� es� mir� natürlich� nicht� selbst�
schwerer� als� n|tiJ.� Dennoch� bin� ich� ein� Jro�er� )an� davon�� sSarsam�
mit Daten umzugehen. Daher die Unterlagen mitbringen aber nur bei 
Bedarf aushändigen. Man muss die Leute persönlich kennenlernen. 
:enn� es� dann� Sers|nlich� Sasst�� kann� man� die� weiteren� Daten� kllren.«�
 5. Flexibel sein�¹:enn�ich�mich�auI�Jan]�Jenaue�.riterien�IestJeleJt�habe��
kommen nur wenig Wohnungen in Frage. Über kurz oder lang muss man die 
Suche�etwas�erweitern�und�die�.riterien�µ�e[ibel�halten.�Eventuell�auch�das�
%udJet.� Lieber� nachher� �0� Euro� mehr� be]ahlen�� aber� daIür� auch� wirklich�
eine� :ohnunJ� �́nden.� Sonst� sucht� man� schnell� ein� halbes� -ahr� llnJer.«�
 6. Selbst informieren und proaktiv handeln „Wenn eine 
Wohnung schon ein halbes Jahr online steht und immer noch nicht 
vermietet� ist�� sollte� man� sich� IraJen�� woran� es� lieJt.� M|Jlicherweise�
kann man mit einem geeigneten Gegenangebot etwas erreichen.“ 
 7. Bewerbungsgespräch „Ein Besichtigungstermin ist nichts anderes als 
ein Bewerbungsgespräch. Der erste Eindruck zählt. Der Makler sortiert aus. 

:er� sich� Jut� Srlsentieren� kann�� hat� viel� bessere� Chancen.� VorbereitunJ.�
Pers|nlicher� .ontakt.� AuItreten.� Auch� emSIehlenswert� ist� es�� ]um� ersten�
7ermin�nur�die�)amilienmitJlieder�mit]ubrinJen��die�mit�ein]iehen�m|chten.�
Der Rest kann später immer noch gerne vorbeischauen und alles prüfen.“ 
 8. In Kontakt bleiben „Wenn es trotz einem guten Eindruck mit einer 
:ohnunJ�nicht�JeklaSSt�hat��emSIehle�ich��mit�dem�Makler�oder�%eauItraJten�
in�.ontakt�]u�bleiben.�Es�kommt�immer�wieder�etwas�rein.�:enn�ein�.unde�alle�
Saar�:ochen�anruIt�und�nachIraJt��bleibt�er�besser�im�Gedlchtnis��als�wenn�
er�sich�darauI�verllsst��dass�man�sich�schon�bei�ihm�melden�werde.�In�.ontakt�
bleiben ist wichtig für die Beziehung. Wenn ich mit einem Interessenten zwei 
:ohnunJen�anJeschaut�habe�und�er�beide�nicht�bekommen�hat��versuche�ich�
ihm�natürlich�die�nlchste�die�reinkommt��direkt�an]ubieten�-�soIern�er�weiter�
bei mir bleibt.“ – Autorin: Jennifer Weitbrecht

DAS BESONDERE PRODUKT
 Was ist das? 
„Japanische Stechpalme“ oder botanisch 
¹Ile[�crenata«�-�davon�Jibt�es�vielerlei�Sorten.

 Was kann das?
Die Stechpalme wächst als ovalförmiger Busch 
und gehört zu den wenigen „immergrünen“ 
%lattSµ�an]en.�:ie�man�sieht��kann�sie�sehr�Jut�
als�)ormSµ�an]e�¹Gartenbonsai«�verwendet�
werden. 

 Warum soll ich sie kaufen?
Sie ist eine gute Alternative zum Buchsbaum. 
Vor�allem��da�dieser�in�den�let]ten�-ahren�
vermehrt�von�.rankheiten�und�SchldlinJen�
befallen und heimgesucht wird.

Zu� �́nden�bei:�

Bühlers Gartenwelt

Altensteiger Straße 14

72202 Nagold

Tel: 07452-8422-0 

Mail: info @buehlers-gartenwelt.de

Autor: Jennifer Weitbrecht 

Foto: Jigal Fichtner

Er�wei���worauI�es�bei�der�:ohnunJssuche�ankommt:�Christian�Schmid�ist�Makler��

Projektentwickler und Bauträger. Foto: Jigal Fichtner

Informieren Sie sich
jetzt über unser

Leistungsportfolio.

Individualität und Flexibilität
sind unsere Stärken!

Graf-Zeppelin-Straße 32
72202 Nagold

07452 3042

Knaller der Woche25%* Rabatt
auf den gesamten Einkauf!

*ausgeschlossen verschreibungspflichtige Waren, nicht mit anderen

Rabatten kombinierbar, keine Rabattkombinationen mit der

Pinguin-Mark möglich, rabattierte Waren sind ausgeschlossen.

25 Jahre Pinguin-Apotheke
“Vielen Dank für Ihr Vertrauen”

Vom 16.-21. Juli 2018
Wir haben tolle Aktionen

für Sie vorbereitet!
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